
 

 

• Aktive Betreuung und Ausbau des bestehenden 

Kundenstamms (Bauunternehmen, Architekten, Planer, 

Baustoffhändler) 

• Akquise von Neukunden und Projekten im Bereich Tiefbau,  

Hochbau und Garten-/Landschaftsbau 

• Technische Beratung und Verkauf unserer nachhaltigen 

Schaumglasprodukte 

• Durchführung von Produktschulungen und Präsentationen,  

Teilnahme an Messen 

• Marktbeobachtung und Wettbewerbsanalyse 

• Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst und dem 

Marketingteam 

Außendienst (Homeoffice möglich) 

Adrian Rauh, CEO 

https://jobs.dualoo.com/link/2be8b0da-de06-4bdd-ada5-2c01ff003440/apply?lang=DE 

• Erfahrung im Außendienst, idealerweise in der Baustoffbranche 

• Technisches Verständnis und Begeisterung für nachhaltige 

Bauprodukte 

• Selbstständige, strukturierte und zielorientierte Arbeitsweise 

• Kommunikationsstärke und Überzeugungskraft 

• Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands 

• Wohnsitz in Oberbayern oder Rheinland-Pfalz  

Nach Vereinbarung  

• Eine sinnstiftende Tätigkeit mit einem innovativen, 

ökologischen Produkt 

• Flache Hierarchien und ein kollegiales Arbeitsumfeld 

• Attraktives Gehalt mit leistungsbezogenen Komponenten 

• Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung 

• Moderne Arbeitsmittel und Homeoffice-Möglichkeiten 

• Umfassende Einarbeitung und kontinuierliche Weiterbildung  


