
 

 

 

 

 

 

 

 Ak�ve Betreuung und Ausbau des bestehenden 

Kundenstamms (Bauunternehmen, Architekten, Planer, 

Bausto�ändler) 

 Akquise von Neukunden und Projekten im Bereich Tie"au,  

Hochbau und Garten-/Landscha(sbau 

 Technische Beratung und Verkauf unserer nachhal�gen 

Schaumglasprodukte 

 Durchführung von Produktschulungen und Präsenta�onen,  

Teilnahme an Messen 

 Marktbeobachtung und We1bewerbsanalyse 

 Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst und dem 

Marke�ngteam 

Außendienst (Homeoffice möglich) 

Adrian Rauh, CEO +41 79 686 84 74 

h1ps://jobs.dualoo.com/link/2be8b0da-de06-4bdd-ada5-2c01ff003440/apply?lang=DE 

 Erfahrung im Außendienst, idealerweise in der BaustoLranche 

 Technisches Verständnis und Begeisterung für nachhal�ge 

Bauprodukte 

 Selbstständige, strukturierte und zielorien�erte Arbeitsweise 

 Kommunika�onsstärke und Überzeugungskra( 

 Reisebereitscha( innerhalb Deutschlands 

 Wohnsitz in Region Bayern bzw. NRW, Rheinland-Pfalz, 

Saarland 

Nach Vereinbarung 

 Eine sinns�(ende Tä�gkeit mit einem innova�ven, 

ökologischen Produkt 

 Flache Hierarchien und ein kollegiales Arbeitsumfeld 

 A1rak�ves Gehalt mit leistungsbezogenen Komponenten 

 Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung 

 Moderne Arbeitsmi1el und Homeoffice-Möglichkeiten 

 Umfassende Einarbeitung und kon�nuierliche Weiterbildung 


