r l A L L E G A Die Allega GmbH ist ein ALUMFASSENDES Servicecenter fir Aluminium-Halbfabrikate in der Schweiz mit
140 Mitarbeitenden. Das Sortiment umfasst neben Aluminium-Halbfabrikaten auch ein breites Angebot an

Service- und Dienstleistungen fir die Sektoren Industrie, Luftfahrt, Fassaden und Fahrzeugaufbauten.

KUNDENBERATER VERKAUF INNENDIENST mw/o)

Unsere geschitzte Kollegin verldsst das Unternehmen und beginnt einen neuen Lebensabschnitt. Des-
halb suchen wir eine zuverldssige und engagierte Personlichkeit, die ihre Aufgaben im Verkauf Innen-
dienst iibernimmt und unser Team verstarkt.

lhre Schwerpunkte Interessiert?
=  Betreuung und Beratung der zugewiesenen Kunden im Tagesgeschéft Dann bewerben sie sich via
=  Erstellen, Nachfassen und Abschluss von Offerten Button ,Bewerben”

=  Abwicklung von Auftragen inkl. Preis- und Terminiiberwachung sowie Machbarkeitspriifungen
= Aktiver Verkauf sowie Unterstiitzung bei Produkteinfiihrungen

=  Bearbeitung von Reklamationen und Sicherstellung der Kundenzufriedenheit

=  Pflege von Kunden- und Marktdaten im ERP-/CRM-System

=  Enge Zusammenarbeit mit AufRendienst und internen Abteilungen

Allega GmbH
Personalabteilung
Seeblerstrasse

lhr Profil CH-8172 Niederglatt

=  Kaufmannische oder technische Grundausbildung

=  Mindestens 5 Jahre Erfahrung in vergleichbarer Position im industriellen Umfeld . .

= Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift sowie Englischkenntnisse auf Niveau B2/C1 Wir freuen uns auf Sie!
= Engagement und Bereitschaft, Verantwortung zu ibernehmen

=  Offenheit fir Innovationen und kontinuierliche Verbesserungen

Datenschutzinformation:

= Flexibilitat im Tagesgeschéft Ihre elektronischen Bewerbungsunterlagen werden in
= Belastbarkeit sowie ruhige Arbeitsweise in anspruchsvollen Situationen e e e

wand aus Computersystemen, Archiven und Siche-
rungskopien geléscht werden. Diese Kopien sind wei-

Das diirFen Sie erwarten terhin angemessen geschiitzt.

=  Eine vielseitige und verantwortungsvolle Tatigkeit mit viel Raum fir Selbstédndigkeit

= Strukturierte Ablaufe, kurze Entscheidungswege und ein eingespieltes Team, das Sie in den téaglichen
Herausforderungen unterstitzt

= Angenehmes Arbeitsumfeld, helle und offene Raumlichkeiten

=  Langfristige Tatigkeit in einem gesunden, etablierten bodenstandigen KMU

=  ZeitgemalRe Anstellungsbedingungen (GAV MEM) und Perspektiven fiir persénliche Weiterentwicklung




